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Esta presentacion puede contener declaraciones prospectivas respecto a expectativas de la gerencia sobre el desempefio operativo y financiero futuro de la Compafia, basandose
en supuestos que actualmente se presumen validos y adquisiciones recientes, su impacto financiero y de negocio, expectativas de la gerencia y sus objetivos relacionados. Las
declaraciones prospectivas son afirmaciones distintas a hechos histéricos. Las palabras “anticipa”’, “podria”, “puede”, “cree”, “estima”, “espera”, “proyecta”, “intentard”,

o

“probablemente”, “hard”, “deberia”, “serd”, y cualquier expresion similar u otras palabras de similar significado identificaran esas afirmaciones como declaraciones prospectivas. No

existe certeza de si estos eventos sucederan o, de ocurrir, qué impacto tendran en los resultados de las operaciones y condicién financiera de Aceros Arequipa ya sea como una
Compainiia individual o consolidada. Aceros Arequipa no asume ninguna obligaciéon de actualizar las declaraciones prospectivas incluidas en esta presentacion.
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PERU, UNA ECONOMIA LLENA DE OPORTUNIDADES
CRECIMIENTO constanTte | ESTABILIDAD  UPSIDE DE

POR MAS DE DOS DECADAS MACROECONOMICA |, \ b ~ o DLAZO

BRECHA DE INFRAESTRUCTURA (US$ 160 B)

CAGR CREDIT Transporte 57
PBI PPP (uss$ ) 457 ‘00-! RATING S&P FITCH MOODY'S i 0
nergia
PERO 7.0% CHILE A"' A"' Aa3 Comunicaciones 27 ik

ESTABLE ESTABLE NEGATIVA =
s Salud 19 =8

BOLIVIA 6.4% S PERU BBB+ BBB+ A3 | Aguaysanidad 12

ESTABLE ESTABLE ESTABLE | <
- Irrigacion 8
o -
COLOMBIA 5.99% | MExico BBB+ BBB+ A3 SQucacionNiNG
- NEGATIVA ESTABLE ESTABLE
P ‘ | m2016-2020 Largo Plazo (2025) '
- o, COLOM BlA BBB B B B Baa2 FUENTE: ASOCIACION PARA EL FOMENTO DE LA
2 134 CHILE 5.8% i AN AN s o - e INFRAESTRUCTURA NACIONAL (AFIN) | ‘
e = Préximos proyectos
= o URUGUAY BBB BBB- Baa? * Plantas petroqglmlgas(US$6.7B)
ECUADOR 5.6% , ESTABLE ESTABLE  ESTABLE + Plantas hidroeléctricas (US$6.4B)
' ’ * Linea #2 Metro de Lima (US$5.3B) _
* Gaseoducto Sur (US$4.6B)

BRASIL 4.3% BRASIL BB- BB Ba2 « Anillo periférico (US$2.0B)
ESTABLE NEGATIVA NEGATIVA ot
* Expansion aeropuerto (US$1.5B)

00 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15 16 17 18

FUENTE: FMI
PPP: Paridad de poder de compra

FUENTE: APOYO
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Jugador #1en el ...atendiendo todos los segmentos del mercado
mercado Peruano de con un amplio portafolio de productos
acero conuna PRODUCIDOS

T
. . (LARGOS)
ACEROS creciente presencia

IMPORTADOS

AREQUIPA regional..

VENTAS

POR
DESTINO

Trujillo

Almacén

Lima / Callao {
Oficinas v 1
Almacén 850kmo.
Planta de tubos ﬂ ACERO LIQ.
E TM/ - - . - ° ° -
Risco 1,250k ‘ Historia definida por crecimiento a través de
el M LARGOS
TN y BOLIVIA | 2013: Nuevo tren de laminacién en Pisco 1,250
Arequipa La Paz Santal 2016: Consolidacién de produccién en Pisco 670
Almacé
" Cruz 2018: Adquisicién de Comasa y su capacidad de 25 63
Bolivia - / .
Oficinas comerciales ¢ produccion de Tubos; Nueva planta de 1964 2010 2018
Al o Tubos en Callao
_/’) ,_ . ; Capacidad de laminacién mCapacidad de tubos (miles de TM)
2020: Nueva aceria (miles de TM)

*Exportaciones: principalmente a Bolivia, EEUU, Colombia, Brasil, Chile, Panama y Argentina. **Incluye angulos, planos, redondos, cuadrados y canales. Algunas variedades son importadas.

***| 3 Compafiia inici6 la produccion de tubos en noviembre 2018. Algunas variedades son AAC EROSAREQUIPA
importadas. 6 -



Cotizacion en la Bolsa de Valores de Lima con dos
tipos de accién
e -— Capitalizacién bursatil US$ 306 millones
. LLON; -,
” N Accidn V\vc’\ < 5 R, Accion
Comun S de Inversion
: (CORARECT) o (CORAREI)
|
' 1
. - ACEROS

AREQUIPA

SUBSIDIARIAS / ASOCIADAS d .

99.99% 99.00% 99.92% p 99.90% | 99.99% 33.65% 33.65% 10.00%

INMOBILIARIA N\ INMOBILIARIA

| COMERCIAL ACEROS DEL \ RANSPORTES i ACERO ' 7%  COMERCIAL "5 ' COMERCIAL (\,..*
- I ; ,
S WL {BARCINO s [ &Qmon. INSTALADO 7., | Ace 7. | aceno ¢ 5 celepsa
) ) A. ) "~ CAJAMARQUILLA S.A.
Comercializador Proveedor de Transporte de Servicios de valor Servicios de Compania Compania 02 plantcas '
de productos de chatarra boliviana carga localy } agregadoen | Vvalor agregado inmobiliaria inmobiliaria hidroeléctricas
acero y brazo comercial regional disefioe de instalacién en
en Bolivia ingenieria para la obra parala 21,279 m2 24,865 m2 1. EL Platanal
Sel"VI.CIOS mdusttrla de - Industgid de la Nota: Escindida de Nota: Escindida de 220MW
relativos al acero el C1OH construccion Comercialdel Acero Comercial del Acero 2. Maranon
Ventas 2018: Ventas 2018: Ventas 2018: S/ I previo a la adquisicion previo a la adquisicion 18.4MW
S/ 484 MM S/ 65 MM 25 MM

® No incluido como parte de los Estados Financieros Consolidados

7 A__\ACEROSAREQUlpA



La seguridad Enfoque en

Tasa de accidentes

es nuestra (indice de frecuencia x indice de severidad) gestién de la Q Tenemos un proceso de gestion integrado

prioridad 2.01 ca lidad Q Nuestros productos cuentan con

certificaciones en Peru, Colombia y Brasil

@E OHSAS 18001

N
%% wj Certificado desde 2010
~ 1.1 ISO 9001

Certificado desde 1997

Nuestro objetivo es , =
tener cero accidentes en Peru Brasil Colombia
nuestras operaciones 0.36 044 0.3
. . - Nuestro laboratorio de pruebas
2015 2016 2017 2018 2019 metallrgicas ha recibido la acreditacion
(target) ISO/IEC 17025, permitiendonos emitir

certificados de calidad de manera
o oportuna

ACEROS
AREQUIPA

o) @ fro clt) @im frw clts

Reducido

impacto
medioambiental

Socialmente
Responsable

= Distintivo a la

f%{%‘% ISO 14001 Empresa

&=/ Certificado desde 2010 Socialmente
h Responsable (2018 y
|nV€|’jtimOS de manera, un ejemp[o es el “eco-block” 2019) . — e
continua en tecnologias AA. Utilizando escoria de la EL2018y 2Q’I9 se nos otorgo la d|”sth|on E_mpresa
Para reducir nuestro aceria, estamos produciendo Soaa[mente Responsable , Reconocen.qo el
impacto en el medio bloques que pueden ser compromiso de nuestra gerencia con la sostenibilidad
ambiente utilizados para la construccién social, ambiental y econdmica

de paredesy caminos
4 AN\ ACEROS AREQUIPA
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Compania Lider del Mercado Peruano con Fuerte Upside

Sostenido ...con potencial de
v Volumen AA (Peru) 1,244k toneladas ..
Liderazgo del crecimiento en el

portafolio....

Servicios de valor agregado
enriqueceny diferencian nuestra
propuesta de valor para Bacoy
Alambron

Wy A ,
#71 /1y, BacoyAlambrén

#71 S Perfiles
: La nueva aceria (2020) nos permitira

producir Barras para Bolas a costos
Otros Largos k. competitivos y contar con nuevas
presentaciones de productos

213
d
S

N

La reciente adquisicion de Comasa (2018)
generara sinergias de mercado para
impulsar el crecimiento en planosy tubos

K& ® Planosy Bobinas
~ Y

Inversiones recientes en una nueva
Planta de tubos (2018) nos permitira
consolidar nuestro liderazgo en esta

categoria

FUENTE: Estimaciones de la Compafiia basadas en Importaciones, Producciéon y otra informacién publica AAC E ROS AREQU IPA
Volumen AA considera cifras FY 2018 de Comasa. 10 -

2 Tubos

Otros




Distribucion Go-To-Market

T ey Mejor alcance a Auto-
CONSTRUCCION . = T/ Construccién a traves de una red
Viviendas s,/ 7 de distribucion a nivel nacionaly
y metalmecanica 11 & asociaciones con comeruantes
domeéstica ;
Servicios de valor D'Ssa”:;tzéfnrt;;%'?ai'““ '&v |
COMPANIAS agregado que generan ACEDIM
CONSTRUCTORAS —S&% & eficienciasy minimizan | coscosaescere
SR T e e
Construcciones F ; costosa empresas ACERO
diversas o constructoras INSTALADO

Servicio de instalacion
de Bacoenlasobrasde §
construccion

» A__\ACEROSAREQUlPA



Produccion Proceso productivo

s
/ i

Ve

aterias | Otros

e
k‘?""‘. Productos

<

Laminacion |

| i
A- : 3 o~ 5 F
e 'i" €L Jop /4‘\ ' Productos
- by €€ @ . Largos

MERCADO

|
:Futura nueva

I aceria E
1,250 |
Horno Eléctrico : 02 Trenes de
(EAF) (2020) Laminacién
. Capacidad de producciéon anual (mites de toneladas)

Equipamiento State-of-the- Historialde @ @
art nos hace una de las inversiones
Tren de laminacién n°2 Planta de tubos Nueva aceria (2020)

plantas mas eficientes estratégicas

Mayor productor de Disponibilidad de ° Costos de energia

productos largos en producto vs competitivos
Peru importadores A\ ACEROS AREQUIPA




FLEXIBILIDAD EN
MATERIAS PRIMAS Iniciativasy

| desarrollos
#1 comprador local
Chatarra Mergado atomizado minimiza volatilidad de
precios
Local Alianzas estratégicas con grandes La nueva aceria
companias generadoras de chatarra requerird menos
- - chatarra fragmentada
. ) L - — y podra utilizar mas
Chatarra Captacion de propia sgb5|d|arla en Boliviay I&I. HMS
. de proveedores en Chile
Regional Menores precios que chatarra importada w Inversiones en
© patios de chatarra 0
‘: regionales
Fragmentada 8
De mayor calidad para una produccidon mas < o
eficiente Auto-abastecimiento
Mayor disponibilidad de minerales
mediante denuncios
mineros

.  Mayores eficiencias energéticas en aceria
Arrabio - . o
Adquirida en oportunidades especificas del lnversion en

Importado P

capacidad de °

produccion de arrabio

13A___\ACEROSAREQUIPA
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Volumen (miles de toneladas) & Ventas (Us$ millones)

CAGR 7 99, 12.1%

2000-2018

Un historial de
crecimientoy
generacion de valor...

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 ‘
LTM
Volumen —g=\/eNntas jun

EBITDA (US$ millones) & margen EBITDA %)

< Peru GAAP NIIF > ‘
|

...sostiene nuestro-

H H - 20%(')6‘2(3!% 10.0%
objetivo de incrementar \
el EBITDA en 80% en los
préximos 4 anos... - o TR
58 s ‘

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
LT™M
EBITDA Margen EBITDA (%)

jun

15AACEROSAREQUIPA

*A partir del 2011 la Compania reporta bajo NIIF, anteriormente reportaba bajo Peru GAAP



...continuando con la implementacion de un plan

de oportunas inversiones...

CAPEX (Us$ millones)

Deuda Total (us$ millones) & Deuda Neta / EBITDA (US$ millones)

166 |
. Adquisicién de
7.4X . Comasa
54
120
37
80 392
354 — 338
39
225 i
196 203
57
15
2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 Jun-19
LTM jun

m Laminador - Tren n°2
SAP - ERP
m Comasa

Almacenes (Pisco)
Nueva aceria
m CAPEX otros

Deuda Total =¢=Deuda Neta / EBITDA

16AACEROSAREQUIPA



Estrategia de crecimiento para los proximos 10 anos

e

2020-22 2023-28

Modernizacion de tren Mini alto

Planta de tubos = T ass: IEE laminacion n°1 o : _ horno -
e 1S (Perfiles + Barras para ¥ Capacidad

bolas) de arrabio

Centro de
. . ¥ Tren de
distribucion . ..
i . laminacion
en Lurin, Lima \ n°3

O Corporacién Aceros Arequipa

17AACEROSAREQUIPA



Inicio del Planta de Planta de Hot-Test |nic{o%:!g E&}‘ 'ﬁ.’ﬁi
g tratamiento d [ d - vy Ip!
La n ueva acerla proyecto ra iT:T?gso e trataranglir;to e ope;ag(?nes j
reduce B iER
.. - A = - : i
dramaticamentela , . Tace el .
dependencia de ": ?‘a La nueva aceria igualara s Reduccion de costos de 3
pa[a nquilla B |3 capacidad actual de '/f///) transformacion
. =" laminacion.. 5
importaday : I" \g
C .. Capacidad d duccié
m I n I m |Za COStO S (r:iil)eascclieatonefag;; Heeten . d
1,250 1,250 Ahorroen Consumo de Mantenimient

El proyecto incluye nuevos:

« Horno eléctrico (EAF)

« Colada continua

« Planta de tratamiento
de humos

« Planta de tratamiento
de agua

.~ energia electrodos o
|
850 :‘f’% "
= W v
Fragmentacion Consumo de P
ferroaleaciones >
= <

Aceria Actual Nueva Aceria Laminadores —
‘B ncrementada
_Eliminando la ° flexibilidad en

necesidad de importar materias primas

palanquillas Produccion de acero

Inversion total US$
il de alto carbono para
180 ml ones Nota 1: Cifras de capacidad corresponden a capacidad nominal crecer en e" mercado

Nota 2: La aceria actual serd apagada hasta ser necesitada m | nero A AACEROS AREQUIPA

~.
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y ¢ ' z ey, L .
3 - L ¢ v s
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3 ACEROS ' \l Y |
p AREQUIPA oy ; -
l;f' _ 2, L S
] ?
‘ - ‘,\ -

' Continud cotizando a
multiplos atractivosa .
' junio de 2019

ER) "'! L‘s‘ j
va lOI’izaCién (US$ millones) Utilidad Neta (US$ millones) C?ﬁiRVigo/endOS pagadOS (US$ millones)

CAGR14-18: 20%

5.8x
4.9x 22X 1.5
3.9x 43X s 66 70 g0 6.8

2.9x
079 57% 51% 45% 57%

Politica de pago de -
¢ _ dividendos del 40% de los
’g resultados del ano

Monto es pagado por completo luego de
dos adelantos de 10% y 24%

y

6.1%

62 068 e
186 - 19
E R 2 E
2017 2018 2019

2015 2016 2017 2018 2019 2014 2015 2016

2014 2015 2016 2017 2018 Jun-19 2014
LTM jun LTM jun

= Market Cap EV/EBITDA - ., .
mmm Utilidad Neta == P/E (Accién Comun) mmmm Pago de Dividendos Dividendos / accién (US$ 1/100)
UPA (US$ 1/100) P/E (Accién de Inversion) Div. Yield (Acc. de Inversion) === Dijy. Yield (Acc. Comun)

19AACEROSAREQUIPA

Nota: Market Cap no considera acciones en tesoreria Nota: Utilidad Neta de 2018 no considera badwill
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Gobierno
Corporativo

Ricardo
Cilléniz C.

PRESIDENTE

*Independiente

Humberto Barragan
Auditoria

MBA - Michigan State

University
Tulio
Silgado
Augusto Cornejo
CEO Produccion

£

Kellogg School of

Management

Ricardo
Guzman

CFO, IRO

MBA - University of
Chicago Booth School

of Business

Directorio

Giselle Ferrand*

Manuel Montori*
Enrique Olazabal*

Pedro Blay Jose Peschiera

Ricardo Bustamante Diego Urquiaga*
Renee Cilldniz Andreas Von Wedemeyer

Ricardo Cilléniz C.
Fernando Carbajal* s
José Antonio Baertl

Equipo Ejecutivo

Ricardo Guzman
CFO, IRO

&

L

erarcelo z':"au“ ernando Bustamante
:"_l CCUESes U ahe strategia & Riesgos

on' Ricardo Cilléniz R.
g Proyectos & Mineria
'
2 gt

\

.-
9
v -
Frangisco Alayza / l . u
Legal : . Diego Arréspide

Compras Estratégicas

Rafael Caceres i =¥ | > < s
Sistemas . (*.
: LY
} :
.
GonzaloArréspide

Tulio Silgado iana Talavera Comercial

CEO de Suministro ‘_

'''''

& AACEROSAREQUIPA

"\ .



£ |

Trato Equitativo

i

Politica de )40% of  Adelantos de
- Utilidad 10%y 24%
Derechos de Dividendos Neta
Accionistas
-
.. .
Politica de Reglamento

Junta de

Accionistas || deJunta de
o ] Accionistas

I. .

ACEROS
AREQUIPA

~d T - 3
l <"

Politica de Gestién de
Riesgos

Informacién Transparencia J. ‘
Corporativa '

3 Comités Especiales

AUDITORIA Y RECURSOS
GESTION DE HUMANOS

RIESGOS
)440/0

- 12 > e
miembros yjeres Independientes

Etica

H Pued designad |
Blg 4 ueden ser designadas

Firmas ~
auditoras 5anos

@«

22;___\ACEROSAREQUHDA



¢Por qué Aceros
Arequipa?

Lider de
mercado en
Peru, con

upside localy
regional

—

Eficiente
Modelo
Operativo

de valor

Sélido equipo
profesional
en una
estructura
eficiente

Historial de
crecimientoy
generacion

JI\ ACEROS AREQUIPA

Crecimiento de mercado
Brecha de infraestructura
en Peru sigue siendo alta

* Nuevos productos

* Sinergias de adquisiciones
recientesy potenciales

* Servicios de valor

Market Share
%

agregado

Distribucién a nivel Equipamiento ° Et?)r;tsa(ggqg)
nacional con creciente state-of-the .| jminador
presencia regional art n°2 (2013)

L. * Nueva aceria
#1 Comprador de Préximas . Patios de
chatarra local, mercado QIO Inversiones chatarra
atomizadoy poco volatil : grarzf;(')dad de

Crecimiento

sostenido
CAGR ‘00-"18
Ventas: 12%

EBITDA: 10%

M Atractivas métricas
[”]I] de valorizacion

Enfoque en la gente
contando con un equipo
calificado de profesionales

Nuestros

objetivos de
mediano plazo

(2022)

+80%

EBITDA

X2

Valor
Empresa

23AAACEROSAREQUIPA
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Distribucion Adquisicion de Comercial del Acero S.A. (Comasa)

ACEROS AREQUIPA se convierteenel
En 291.8’ACEROS A,REQUIPA v Jugador #1 en productos planos en Peru
adquirio Comasa, lider local en la
comercializacién de productos

Comasa fortalece nuestra presencia en

P lanos v !os canailes de venta metalmecanico e
industrial
COMERCIAL N o
DEL La transaccion gatilla importantes
ACERO v sinergias en ambas operaciones

CIFRAS CLAVE DE LA
TRANSACCION

Fecha ¥ 03 sep, 2018
Modalidad ' OPA

114,301,556

Acciones adquiridas (66.4%)

166
I 131 127 130

2014 2015 2016 2017 2018 2014 2015 2016 2017 2018 millones

EBITDA (S/ millones

m \Ventas (US$ millones) Volumen (miles de TM) EBITDA (US$ million) e Margen EBITDA (%)

__,___#“——“—’ — -
QSAACEROSAREQUIPA




Eficiente Modelo de Distribucion

[

Distribucion

Cobertura nacional y distribucion regional
gestionada desde 4 centros de distribucidn...
\ COLOMBIA Maximizacién de rutas para
ECUADOR Y minimizar gastos A
3 / CHATARR
4 I
SCEANO Parcialmente soportada por “YRANSPORTES
PACIFICO - nuestra subsidiaria enfocadaen  |BARCINOsA
PERU| BRASIL transporte para un mayor controly
: eficiencias
4
Con un brazo comercial en Bolivia A
que funciona también como ACEROS DEL
recolectory proveedor de chatarra ALTIPLANO

Distribucion local

Apuntando a una futura

é]g CALLAO/LIMA
& Distribucién local r
&ﬁ Distribucién local k / . . . .
Exportaciones . f BOLIVIA consolidacion de las operaciones de
(SANTA CRUZ - LA PAZ) Comasa A AA en un nuevo centro de [ ] ]
distribucién en Lurin, Lima

Distribucién en Bolivia
Exportacion de chatarra a

Distribucion local
i Pisco

CHILE



