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Esta presentacion puede contener declaraciones prospectivas respecto a expectativas de la gerencia sobre el desempefio operativo y financiero futuro de la Compafia, basandose
en supuestos que actualmente se presumen validos y adquisiciones recientes, su impacto financiero y de negocio, expectativas de la gerencia y sus objetivos relacionados. Las
declaraciones prospectivas son afirmaciones distintas a hechos histéricos. Las palabras “anticipa”, “podria”, “puede”, “cree”, “estima”, “espera”, “proyecta”’, “intentard”,

o

“probablemente”, “hard”, “deberia”, “serd”, y cualquier expresion similar u otras palabras de similar significado identificaran esas afirmaciones como declaraciones prospectivas. No

existe certeza de si estos eventos sucederan o, de ocurrir, qué impacto tendran en los resultados de las operaciones y condicién financiera de Aceros Arequipa ya sea como una
Compaiiia individual o consolidada. Aceros Arequipa no asume ninguna obligacién de actualizar las declaraciones prospectivas incluidas en esta presentacion.
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Jugador #1 en el mercado
A Peruano de acero con una
ACEROS Creciente presencia
AREQUIPA regional..

...atendiendo todos los segmentos del mercado
con un amplio portafolio de productos

Jd
PRODUCIDOS IMPORTADOS

EE.UU.
2 patios de VENTAS

chatarra POR
DESTINO

Colombia
Oficinas comerciales

Trujillo
Almacenes

Lima / Callao

Oficinas
Almacenes ° ;
Planta de Tubos - ’..,‘COC-habamba
. 850k +:..9. Santa Cruz
Pisco : ¢
Aceria
Laminadores
Almacenes

Arequipa

Almacenes

Bolivia
Oficinas Comerciales
Almacenes

Chile

Acopio de materias primas

p°rtadas'4 AN\ ACEROS AREQUIPA

EEUU, Colombia, Brasil, Chile, Panama y ~ ***|_a Companfia inic.i() la produccién de tubos en n mbre 2018. Algunas variedades s
Argentina. ™ **** Baco se denomina a las barras corrugadas ‘ a

*Exportaciones: principalmente a Bolivia, - **Incluye dngulos, planos, redondos, cuadradosy ¢ les. Algunas \&riedades son impo‘fs.



SUBSIDIARIAS / ASOCIADAS
99.00% 100.00%'100.00%

99.99%

COMERCIAL

> | DEL
- | acero *+

Comercializador
de productos de
acero

Fabricante de
tubos

Ventas 2020:
uUs$ 123
millones

()

100.00%

’ | COMFER S.A.
*k

Comercializador
de productos de
acero

Fabricante de
clavosy
alambres

Ventas 2020:
US$ 36
millones

()

*Cifras al12 de abrilde 2021.
** En proceso de liquidacion desde el 2021

ACEROS

A\

Proveedor de
chatarra
boliviana y
brazo
comercial en
Bolivia

Ventas 2020:
US$ 56
millones

-

AMERICA l [}

ACEROS
AMERICA

Constituida en
enero 2021
como un brazo §
comercial en
Colombia

e

ACEROS

A AMERICA

CORP

Empresa
americana
accionista de
dos empresas
que acopian
chatarray
ubicadas en
Port Manatee
y St.
Petersburg.

3

Cotizacion en la Bolsa de Valores de
Lima con una capitalizaciéon
bursatil de US$ 395 millones*

ACEROS
AREQUIPA

100.00%

ACEROS
is%. AMERICA

Constituida en

noviembre
2019 para el
acopio de
chatarra
chilena

3

99.90%

Servicios de

valor agregado

endisefo e
ingenieria para

la industria de la

construccién

l Ventas 2020:
USs$ 2
millones

()

99.92%

Transporte de
carga localy
regional

Ventas 2020:
Us$ 5
millones

()
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No forman parte de los Estados Financieros
Consolidados

33.65%

INMOBILIARIA
COMERCIAL
DEL

ACERO
ARGENTINA 5A

Compaiiia
inmobiliaria

21,279 m2

Nota: Escindida de
Comercial del
Acero previoala
adquisicion

()

v’

33.65%

INMOBILIARIA
COMERCIAL

DEL
ACERO
CAMMADQINLLA SA

Compahia
inmobiliaria

24,865 m2

Nota: Escindida de
Comercial del
Acero previo a la
adquisicion

10.00%

=
ey
-,y celepsa

02 plantas
hidroeléctricas

e

2.

El Platanal
220MW
Maranoén
18.4MW

O 1 0

5 A\ ACEROS AREQUIPA



La seguridad

Tasa de accidentes

es nuestra

(indice de frecuencia x indice de severidad)

prioridad 2.01

AR
ISO 15045001

) 1.1

Nuestro objetivo es
tener cero accidentes en
nuestras operaciones

0.36 0.44 0.54 0.47

2015 2016

Reducido

impacto
medioambiental

So1 1SO 14001
%@n‘f%g Certificado desde 2010

3° estrella en Huella de Carbono
Peru por MINAM

Implementacion de iniciativas de
reduccion de huella de carbono

Invertimos de manera continua en
tecnologias para reducir nuestro
impacto en el medio ambiente

2017 2018 2019 2020
Member of
Dow Jones
Sustainability Indices
Powered by the S&P Global CSA
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Un ejemplo es el “eco-block™
AA. Utilizando escoria de la
aceria, estamos produciendo
bloques que pueden ser
utilizados para la construccion
de paredesy caminos

Enfoque en
gestion de la
calidad

ey 1S0 9001
%
%%Eﬁ Certificado desde 1997

Sustainability Yearbook
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Socialmente
Responsable

C Distintivo Empresa
ESR ;
[ Socialmente

Responsable
(2017,2018, 2019 y
2020)

Tenemos un proceso de gestion integrado

Nuestros productos cuentan con
certificaciones en Peru, Colombia y Brasil

(((t_— INACAL
Instituto Nacional

de Calidad

Peru Brasil Colombia

Nuestro laboratorio de pruebas
metaldrgicas con acreditacion ISO/IEC
17025, nos permite emitir certificados de
calidad de manera oportuna

i ) . i o : ]
Cemefi 6 o \. PERUT Cemgf) é: @ PERUT  Cemefi,

EL2017,2018 y 2019 se nos otorgo la d|stm<:|on

“Empresa Socialmente Responsable”, Reconociendo

el compromiso de nuestra gerencia con la

sostenibilidad social, ambiental y econdmica

A AACEROSAREQUIPA
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Compania Lider del Mercado Peruano con Fuerte Upside

Sostenido
Liderazgo del
portafolio....

s

WA & ,
"/}, Baco-y Alambrén

#1

Perfiles

#1

213
d
S

N

Otros Largos

K& 2 Planosy Bobinas
~ Y

2 Tubos

Otros

...con potencial de
crecimiento en el

Volumen A\ (Peru) 951k toneladas
|

Servicios de valor agregado
enriqueceny diferencian nuestra
propuesta de valor para Bacoy
Alambron

csr'L

cclL

La nueva aceria (2021) nos permitira
producir Barras para Bolas a costos
competitivos y contar con nuevas
presentaciones de productos

[ ]
€E
ove

La adquisicién de Comasa (2018) generara
sinergias de mercado para impulsar el
crecimiento en planosy tubos

La nueva Planta de tubos (2018) nos
permitira consolidar nuestro liderazgo en
esta categoria

il e
orvs

vLie

=
o

FUENTE: Estimaciones de la Compaiia basadas en Importaciones, Produccién y otra informacién publica
*Mercado competitivo es el mercado total de acero en Peru excluyendo los productos que Aceros Arequipa no comercializa.
** Baco se denomina a las barras corrugadas

4 AACEROSAREQUIPA



Distribucion Go-To-Market

AUTO- TGy Mejor alcance a Auto-
CONSTRUCCION ., -~ = T4 Construccioén a través de una red
Viviendas s,/ 7 de distribucion a nivel nacionaly
y metalmecanica 10 & asociaciones con comermantes
domeéstica ;
Servicios de valor D'S;Qrzzcéfnrt;:n'?ai'M '&v |
COMPANIAS agregado que generan ACEDIM
CONSTRUCTORAS —S&% & eficienciasy minimizan | coscosaescer.
SR ) e e B
Construcciones F ; costos a empresas ACERO
diversas o constructoras INSTALADO

Servicio de instalacion
de Bacoenlasobrasde §
construccion

5 A__\ACEROSAREQUlPA



Produccion

&4 iy -
B A e?terlas
/r}» Primas
-
4 )
2 /

Horno Eléctrico
(EAF)

Equipamiento State-of-the-
art nos hace una de las
plantas mas eficientes

Mayor productor de
productos largos en
Peru

Proceso productivo

[P\ Otros
SR Productos

Laminacion |

| i
'i" ;F)“ 73 ,’/‘\ Productos
e | V€€ " - v/ Largos
-:ﬁ i T

MERCADO

! aceria i
1,250 |

; 02 Trenes de

(2021) E Laminacion

Capacidad de producciéon anual mites de toneladas)

Historialde @ @
inversiones

” . i 1A o .
estratégicas Tren de laminacion n°2 Planta de tubos Nueva aceria

Disponibilidad de Costos de energia
producto vs competitivos

importadores A\ ACEROS AREQUIPA




FLEXIBILIDAD EN
MATERIAS PRIMAS Iniciativasy

| desarrollos
#1 comprador local
Chatarra Mergado atomizado minimiza volatilidad de
precios
Local Alianzas estratégicas con grandes La nueva aceria
companias generadoras de chatarra requerira menos
- - chatarra fragmentada
P . I ot ™ y podra utilizar mas
Chatarra ;acmti?ecmn e propias subsidiarias en Bolivia % HMS
Regional Menores precios que chatarra importada u Inversiones en
© patios de chatarra
N\ i
= regionales
Fragmentada 8
De mayor calidad para una produccién mas < o
eficiente Auto-abastecimiento
Mayor disponibilidad de minerales
mediante denuncios
mineros

. « Mayores eficiencias energéticas en aceria
Arrabio - : o
Adquirida en oportunidades especificas del lnversion en

Importado S

capacidad de °

produccion de arrabio

- A__\ACEROSAREQUlPA
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Volumen (miles de toneladas) & Ventas (Us$ millones)

CAGR 7 69%10.6%

2000-2019

Un historial de
crecimientoy
generacion de valor...

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 ‘

Volumen —0=—\/entas

EBITDA (Us$ millones) & margen EBITDA %)

< Peru GAAP NIIF >

CAGR 9.4%
2000-2019 |

18 117

107 112 109
103
86 91 97 85 ‘
74 81 80
62 cg
a3 |
20/ 31 23 25 a

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

EBITDA Margen EBITDA (%) |
*A partir del 2011 la Compahia reporta bajo NIIF, anteriormente reportaba bajo Peru GAAP 13 AACEROS AREQUIPA




...continuando con la implementaciéon de un plan

de oportunas inversiones...

CAPEX (Us$ millones)

Deuda Total (us$ millones) & Deuda Neta / EBITDA (US$ millones)

166 |
157 Adquisiciéon de
7.4x | Comasa
54
55
105
13 97
392
20 80 354 1 367
39 >0 330 339
39
6 102 225
16 196 203
21 19 23 56
37 10
l [ ] . ©
2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 20112 20N ER0f 4. 2AeHS  20H(E 2017 2018 2019 2020

m Laminador - Tren n°2 Almacenes (Pisco)
SAP - ERP Nueva aceria
m Comasa m CAPEX otros

Deuda Total =e=Deuda Neta / EBITDA

14AACEROSAREQUIPA



La nueva aceria
reduce
dramaticamente la
dependencia de
palanquilla
importaday
MiNnimiza costos

El proyecto incluye nuevos:

« Parque de chatarra

« Horno eléctrico (EAF)

« Colada continua

« Planta de tratamiento
de humos

« Planta de tratamiento
de agua

La nueva aceria igualara
la capacidad actual de
laminacioén...

(miles de toneladas)

Capacidad de produccién ,‘
L
1,250 1,250 =

Aceriaactual Nuevaaceria Laminadores
(2027)

..Eliminando la
necesidad de importar

palanquillas

Nota 1: Cifras de capacidad corresponden a capacidad nominal

Nota 2: La aceria actual serd apagada hasta ser necesitada

Reduccion de costos de
transformacion

o W
£ el |

i; a l.lll.u.
Ahorroen Consumo de Mantenimient
energia electrodos o
RN 4
ng
Fragmentacion Consumo de
ferroaleaciones
Incrementada
flexibilidad en »”

materias primas

Produccion de acero
de alto carbono para
crecer en el mercado
minero

—

15AACEROSAREQUIPA
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Y 1 .
, Continuo cotizando a
, multiplos atractivos a

diciembre de 2020

g we

va l.O I'i Za Cié |1 (US$ millones)

4.9x 4.9x

3.0x 4.3x

350
i’ 86

2016 2017 2018 2019

mmm Market Cap EV/EBITDA
Nota: Market Cap no considera acciones e

Nota: Cifras 2020 son al 31 de diciembre

- & > ‘{. ’ ’\’ ‘. :
YISV SR A
“ i
'!“!-j; ? “‘i‘; y
< \ : ‘1 . ‘I'
~ o PN g A
pu i ‘ . - .
Politica de pago de

===

dividendos del 40% de los
resultados del ano

’
?

Monto es pagado por completo luego de
dos adelantos de 10% y 24%

Dividendos pagados ussmitones)

CAGR14-19: 20%

‘.

y

Uti lidad N eta (US$ millones)

CAGR14-20: 14%

6.6 6.9

~

71

6.1 5.9

-

5.6

50 53
39

2016 2017 2018 2019 2020

UPA (US$ 1/100)
P/E (Acc. de Inversion)

57% 59% 5.7%

57% 51% 4.5%

17 21 21
5l .

2016 2017 2018 2019 2020

mmmm Pago de Dividendos Dividendos / accién (US$ 1/100)
Div. Yield (Acc. de Inversidn)

== Div. Yield (Acc. Comun)

4.2X

2020

2015 2015

mmmm Utilidad Neta
e=O==P/E (Acc. Comun)

Nota: Utilidad Neta de 2018 no considera badwill AACEROS AREQUIPA
16 &=

n tesoreria
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C o Ricardo Cilléniz C. Giselle Ferrand*
®

G o b I e r n o DI reCtorl o Fernando Carbajal* y» Manuel Montori*

José Antonio Baertl Enrique Olazabal*

Pedro Blay Pablo Peschiera

™
‘ o r p o ra t I Vo *Independiente Ricardo Bustamante Diego Urquiaga*

Renee Cilldniz Andreas Von Wedemeyer

Ricardo
Cilléniz C.

PRESIDENTE
EJECUTIVO

Equipo Ejecutivo

Ricardo Guzman

Estrategia & Riesgos

Auditoria

b Ricardo Cilléniz R.

LA d : p
@ Proyectos & Mineria
jaw) .
£«

. CFO, IRO \),Juah Manuel Otoya Fernando Bustamante
Humberto Barragan b i } Recursos Humanos
\ ;

MBA - Michigan State

b &

=
e

University : al ) : p
£ 2/ : - . R = < \
. At , ol -l g .
Tu l.lO ' - R Francisco Alayzr ~l Diedirréspide Rafael Caceresf i =t 0
S|lgado i F ! 1 Compras Estrategicas Sistemas T o
ey Augusto C j . E V
= gusto Cornejo e A -
CEO : Produccién E - 5 ‘ : )

) : Gonzalo'Arréspide
[ELEREIEE] ' Comercial

/ '\ Tutio ilgggg de Suministrofs ‘\:
Kellogg School of A
Management 1;
Ricardo
Guzman
CFO, IRO

MBA - University of
Chicago Booth School
of Business , Y

- = | | ‘. ¥ AN ACEROS AREQUIPA




£

Trato Equitativo

i

Politica de )40% de Adelantos de
s o Utilidad 10%y 24%
Derechos de Dividendos Neta
Accionistas
-
o .
Politica de Reglamento

Juntad
Ac:i:naist:ls 1 dedJduntade

'y Accionistas

o™ =
ACEROS
AREQU!PA\ 2

v T - 9 -y .
/ " 3 Comites Especiales
" RECURSOS

s . .. . AUDITORIA Y
pOlltlca de Gest|°n de ETICA GESTION DE HUMANOS

Riesgos RIESGOS
—
)44%

—_—
o 12 N7
miembros Mujeres Independientes

Informacién Transparencia J. ‘
Corporativa

Big 4 Pueden ser designadas

Firmas ~
auditoras 5anos

@

19;___\ACEROSAREQUHDA



¢ Por

qué Aceros

Arequipa?

i

2
3
N e

Lider de
mercado en
Peru, con
upside localy
regional

Ef|¢|ente
Modelo
Operativo

Historial de
crecimientoy
generacion
de valor

Sélido equipo
profesional
en una
estructura
eficiente

JI\ ACEROS AREQUIPA

Crecimiento de mercado
Brecha de infraestructura en Peru
sigue siendo alta

Market Share
%

* Nuevos productos

* Sinergias de adquisiciones recientesy
potenciales

» Servicios de valor agregado

Distribucién a nivel nacional con
creciente presencia regional

#1 Comprador de chatarra local,
mercado local atomizado y de baja
volatilidad

* Planta de tubos (2018)

Equipamiento
state-of-the « Laminador n°2 (2013)

art

Proximas
QYO Inversiones

* Nueva aceria (2021)
» Patios de chatarra
* Capacidad de arrabio

Crecimiento sostenido
CAGR ‘00-"20

Ventas: 11%
EBITDA: 9%

M Atractivas métricas de
|:|[|[| valorizacién

Enfoque en la gente contando con

un equipo calificado de
profesionales

2OAACEROSAREQUIPA
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